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Schtec, Yurt icinden Sonra Yurt Disinda Da
Tercih Sebebi Olmaya Devam Ediyor

gerceklestirdigimiz soyleside “Dis Ticaret” ile ilgili

S chtec Firma Ortadi Ertugrul CAMAGAC, kendisiyle
sorularimizi su sekilde yanitlad;

Kurulusunuzdan bu yana hangi iilkelerle ticari ilis-
kiler icerisindesiniz? Bu ticari iliskileri nasil gelistir-
diniz?

Faaliyetlerimize 2013 yilinin sonlarinda baslamamiza rag-
men kisa sUre zarfinda Dogu Avrupa Ulke-lerinden 6zel-
likle Romanya, Polonya, Kosova, Makedonya gibi Ulke-
lerde cok aktif bir konuma gel-dik. Bununla birlikte Bati
Avrupa'da ise 6zellikle ispanya’da ciddi bir satis rakamina
ulasmis bu-lunmaktayiz.

Ayrica Rusya'da da her gecen gun artan bir islem hacmi-
miz bulunmaktadir. Tim bun-lara ek olarak, Schtec mar-
kasI Kuzey Amerika'daki musterilerine dahi su an hizmet
vermektedir.

Gecgmiste yapilan hatalardan dola-
yI insanlar Turk markasina onyargi
ile yaklassalar da, bu durumun her
gecen giun degisen kalite algimizla
beraber bizim lehimize degistigini
dustntyorum ’ ,

Firmanizin yakin ve uzun dénem hedeflerinde hangi
tilkelerle ticaret bulunuyor?

Ozellikle 2015 yilinda Rusya, Dogu Avrupa Ulkeleri ve G-
ney Amerika Ulkelerinden beklentimiz cok fazla. Ayrica su
an, siyasi problemlerini ¢6zlimlendikten sonra iyi bir ivme
yakalamis olan Ku-zey Afrika Ulkelerinden de ciddi talep-
ler almaktayiz.

Uluslararasi fuarlarin 6nemini nasil degerlendiriyor-
sunuz? Yil icerisinde hangi fuarlara katilim goster-
mektesiniz?

Yeni kurulan bir firma olmamiza ragmen yurt disi pazar
tecribemizden dolayi kisa sirede yurt disinda cok cid-
di bir satis hedefini yakalamis bulunmaktayiz. Ozellikle
2015 yil icerisinde yurt disina olan konsantrasyonumu-
zu biraz daha arttirarak bu bolgelerde daha aktif olmayi
amacliyoruz.
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Her ne kadar gecmiste yapilan hatalardan dolayi insanlar Ttrk markasina 6nyar-

gl ile yaklassalar da bu durumun her gecen gtin degisen kalite algimizla beraber
bizim lehimize degistigini distintyorum

A /11
Bu sebepten dolayidir ki, dnimuzdeki yil Rusya ve Avrupa

Ulkelerinin bazilarinda olacak fuarlarda Schtec markasi ka-
tiimar olarak yer alacaktir.

ihracat pazarlarinizda markalasma calismalariniz var
mi, varsa calismalariniz hakkinda bilgi verir misiniz?

Schtec, pvc profil isleme makineleri konusunda sektorde
cok ciddi tecriibe ve bilgi birikimine sahip bir kadrodan
olustugu icin, bu kadronun olusturdugu markayi da gok
onemli noktalara getirebilmek adina biyUk bir inancla
calismalarimizi sirdirmekteyiz. Bu konuda da markalas-
ma slrecindeki en énemli noktanin, Gretmis oldugumuz
makinelerin kalitesiyle sagladigimiz misteri memnuniyeti
ol-duguna inanmaktayiz.

Bizim de kisa strede bu kadar cok tlkede, bu kadar cok
musteriye hizmet vermemizin altinda yatan sebebin yaka-
lamis oldugumuz musteri memnuniyeti olduguna inan-
mak-tayiz.

"Yenilikci yonler 6n plana ¢ikmal”

ihracat yaptiginiz iilkelerde Tiirk malina bakis acisi
hakkinda bilgi verir misiniz?

Her ne kadar gecmiste yapilan hatalardan dolayi insanlar

Tirk markasina ényargi ile yaklassalar da bu durumun her
gecen glin degisen kalite algimizla beraber bizim lehimize
degistigini disintyorum. Bu sebepten dolayi yerli imalat-
cllarin fiyat rekabetine konsantre olmanin disinda kalite
algisina dnem verip Urlne deger katan yenilikci yonlerini
on plana cikarmalari gerektigini dustndyorum.

Ayrica kalitesi Ust duzeydeki ylksek teknolojiye sahip
GrUnleri iyi satis sonrasi servisle yurt disindaki musterileri-
mize sundugumuzda kisa zamanda Tirk markasinin diin-
ya capinda dnemli bir yerde olacagina inanmaktayiz.

Tiirkiye'nin jeopolitik konumunun dis ticaret agisin-
dan ne gibi avantaj ve dezavantajlarindan bahsede-
bilirsiniz?

Tarkiye'nin konum olarak Avrupa ve Asya arasinda bir
gecis noktasinda olmasi bizim tim bu cog-rafyaya hakim
olmamizi sagliyor. Ayrica Ulke olarak iyi bir islem hacmine
sahip oldugumuz Kuzey Afrika Ulkelerine de olan yakinli-
gimiz bu dlkelerde de yiikselen bir satis grafigi yakalama-
mizda bize yardimci olmus oluyor.

Son olarak neler séylemek istersiniz?

Son olarak eklemek isterim ki; Rusya, Moskova'da yer alan
Ulkenin en dnemli kapi pencere imalati yapan Windmas-
ter firmasi yillardir Almanya ve Turkiye'deki yerli makine
imalatgilan ile calistiktan sonra fabrikasinda otomasyon
Gretimi icin profil isleme - kesim merkezi, vidalama ve U¢lu
kol yeri delme merkezi, dort kdse kaynak ve CNC Kose
Temizleme Hatti yatirminda Avrupa’daki rakipleri ile daha
giclu bir sekilde rekabet edebilmek adina firmasindaki ve-
rimliligi ve teknolojiyi Ust dizeye cekebilmek igin tercihini
Schtec markasindan yana kullanmistir.

Sizler araciliginizla yurt ici ve yurt disinda bizlere inanip
glvenen ve tercihlerini bizden yana kulla-nan tim degerli
musterilerimize tesekkurlerimizi sunariz.



